Prodejni ceny a uplatnéni slev v Kontu

Prodejni ceny jsou uvedeny ke kazdé poloZce zavedené v ceniku. Existuji ¢tyfi prodejni ceny a toto zakladn{
¢lenéni Ize vyuZit pro jejich uplatnéni konkrétnim odbératelim. Toto 1ze pfednastavit v adresafi firem
konkrétnimu odbérateli vyplnénim udaje ,,Cenova skupina®“. Toto zdkladni pridéleni prodejni ceny lze ovlivnit
nastavenim pfepinace ,,Prioritu mé cena smluvni*, které upfednostni cenu uvedenou u vSech poloZek zaloZenych
v tabulce ,,K6dy u odbératele pod zalozkou ,,.ko6dy*.

Prodejni ceny Ize automaticky pocitat z primérnych nédkupnich cen a priibéZné ménit.

Koeficienty pro vypocet a ptepocet prodejnich cen lze centrdln€ nastavit ve Standardnich hodnotach (zaloZka
prodej). Tyto koeficienty jsou pak automaticky uplatnény pfi piijmu novych poloZek pfi jejich zavedeni do
ceniku.

Pfepocet 1ze provadét téZ na zdkladé nadvrhu zmén prodejnich cen pfi piijmu zboZzi (pfi zméné ndkupni ceny)
nebo téZ specielnim nastrojem (nabidka Prodej — Ostatni — Uprava prodejnich cen). Pfi vypoétu se vychdzi bud’
z prumérné ndkupni ceny nebo z posledni ndkupni ceny.

Zmény cen jsou signalizovany pfi pohybu ndkupnich cen pfi piijmu (zména oproti ptivodni ndkupni ceng) a to o
pfedem stanovené procento které byva prednastaveno ve standardnich hodnotéach.

Dalsi moznosti je uplatnéni pfednastaveného procenta slevy individuelné konkrétnim odbératelim v adresafi
firem (vyplnénim ddaje ,,Uplatnit slevu). Toto nastaveni lze vztdhnout bud’ jako procentni slevu jednotlivych
poloZek nebo jako smluvni slevu za cely prodejni doklad (pfednastavi se ptepina¢em ,,Cena je smluvni*).

Procento slevy lze pridélit odbératelim bud’ individuelné (existuje moZnost vyplnéni v davce pro vybrané firmy
najednou) nebo vypoctem dle diivéjsi hodnoty uskuteénéného nakupu (nabidka Firmy — Slevy odbérateltim).
Tyto hodnoty je nutno piedem spocitat v tloze pro zpracovani obratt firem (Management — Obchod -
Hodnoceni) a ddle musi byt téZ pfedem zaloZena tabulka cenovych skupin (nabidka Firmy — Cenové skupiny),
ktera stanovi konkrétni procenta slev dle realizovanych hodnot ndkupu.

Jinou specielni moZnosti uplatnéni slevy je sleva nastavena individuelné v adresari (pro konkrétni odbératele)
a to pro zboZi vybranych cenikovych skupin (zdloZka slevy). Zde nastavena sleva md prioritu pted nastavenou
procentni slevou. Neovliviiuje ale nastavenou smluvni cenu u poloZek uvedenych pod zdlozkou ,kédy* (ty maji

v,

vyS§i prioritu).

Dals8i moZnosti je uplatnéni nebo zména automaticky uplatnéné slevy pfi potfizovani prodejniho dokladu. Slevy
Ize samoziejmé uplatnit jak za jednotlivé polozky, tak i za doklad celkem. Lze uplatit obé& slevy soucasné a je o
tom vZdy informace v ti§téném prodejnim dokladu. Uplatnéni slevy u konkrétnich vybranych polozek 1ze
zablokovat nastavenim pfiznaku ,,neslevnitelna v prodejce“ (v ceniku pod zaloZzkou ,,prodej®).

Samoziejmé i v prodeji na paragony je taktéZ dana moznost uplatnéni slevy.

Toto uplatnéni slevy Ize ovlivnit nastaveni pfimo v ceniku pro konkrétni polozky (napf. u téch, kde dochaz{
k ukonceni respira¢ni doby nebo u t&ch, které jsou pfedmétem prodejnich akcf) zaSkrtnutim udaje ,,slevnitelna
v paragonu“ pod zdloZkou ,,prodej*.

Jinou moZnosti je zde uplatnéni t¥i procentnich sazeb slevy (v tech.parametrech zdlozka prodej ,,procentni
slevy polozkové*) pfi¢emz obsluha pokladny zad4v4 ¢islo sazby a ne procento slevy.

A dal$f moznost{ je uplatnéni mnoZstevni slevy pouze pfi prodeji za hotové opét procentni sazbou (s vyuZzitim
dvou sazeb) pii piekroéen{ limitn{ ¢astky prodeje (nastaveni v tech.parametrech ,procentni slevy mnoZstevni)



